Программа  «ААША – Дилер»
1. Таблица размера скидок в зависимости от накопительного объема.
	Объем закупки  без учета скидки
	Накопительный объем, руб.
	Размер скидки

	от 1 110
	1 001 – 3 000
	10%

	от 3 530
	3 001 – 8 000
	15%

	от 10 660
	8 001 – 25 000
	25%

	от 35 715
	25 001 – 65 000
	30%

	от 100 000
	65 001 – 150 000
	35%

	от 250 000
	От 150 001
	40%


2. Накопительный объем рассчитывается по закупочным ценам (базовая цена минус скидка).
3. Размер скидки зависит от накопительного объема  закупок сделанного Дилером  в течение 6 месяцев. 
4. Текущая закупка учитывается при определении размера скидки.
5. Накопительный период (полугодие) для Дилера начинается с момента его первой закупки.
6. По истечении 6 месяцев, с момента первой закупки, заработанный Дилером  %  скидки фиксируется на следующее полугодие, а накопительный объем обнуляется.

7. Каждое последующее полугодие Дилер начинает со  скидки, заработанной за предыдущее полугодие.
   Пример:
   Допустим,  за предыдущее полугодие накопительный объем  Дилера составил 155 000 руб. 

   Его скидка составляет - 40%.

   В текущем полугодии его скидка не может быть менее 40%.
   По истечении текущих 6 месяцев, его накопительный объем составил 100 000 руб., что соответствует 35 %.
   Таким образом, следующее полугодие он начинает со скидки 35 %.
